Industrie und Handel

LU-exklusiv-Interview: Massey Ferguson

Auf dem Sprung

MF spielte mit Anteilen von 3% am deutschen Land-
technikmarkt langere Zeit eine eher untergeordnete
Rolle. Mit neuen Produkten sowie Technologielber-
nahme von den Schwestermarken des AGCO-Kon-
zerns sollen nicht nur Stlickzahlen, sondern auch
Marktanteile gesteigert werden. Arnold Kemkemer,
Direktor von MF Deutschland, zieht fir , Lohnunter-
nehmen” eine erste Bilanz.

LU: Experten rechnen mit einem
Wachstum des Schleppermarktes
in Deutschland um 5% gegeni-
ber dem Vorjahr (2005=23498
Traktoren). Wie sind die ersten 6
Monate 2006 fur MF gelaufen?
Arnold Kemkemer: Was unsere
Marke angeht, ist das Jahr bis-
lang sehr gut gelaufen. Normal-
weise wird es ja Ende Mai An-
fang Juni etwas ruhiger, aber in
diesem Jahr lief der Verkauf weit
bis in den Sommer sehr gut. Wir
liegen was die Verkaufszahlen
angeht tber 30 % hdéher als im
gleichen Zeitraum im Jahr 2005.
Unser Marktanteil lag im Juni bei
ca. 4,7 %: Unser Ziel ist es, in
diesem Jahr tiber 1200 Traktoren
abzusetzen.

LU: Wie hoch ist dem Umsatzan-
teil der Traktoren am Gesamtum-
satz von Massey Ferguson
Deutschland?

Kemkemer: Die Traktoren domi-
nieren mit 70 bis 75 % klar.

LU: Wo werden den die meisten
MF Traktoren verkauft?
Kemkemer: Die meisten Schlep-
per werden im Shden verkauft.

Wenn Sie sich die Verkaufsge-
biete der BayWa und der ZG
anschauen, dann machen diese
beiden Genossenschaften beina-
he die Halfte der Gesamtverkau-
fe von MF. Wir haben in Bayern
einige Regionen, in denen wir
auf Gber 7% Marktanteil kom-
men. In Bayern sind die Verkaufe
von MF Schleppern in den letz-
ten beiden Jahren von 230 auf
(iber 350 angestiegen.

LU: Welche PS-Klassen wachsen
im Moment am starksten?
Kemkemer: Bei MF sind es

die Schlepper im Bereich 80

bis 120PS. Vor allem die Trak-
toren mit dem neuen Dyna 4
Getriebe haben einen groBen
Anteil an diesem Wachstum.

Die Kundenklientel in diesem
PS-Segment méchte auch High-
Tech Traktoren einsetzen. Sie
wollen Komfort, automatische
Schaltungen mit mindestens 4
Lastschaltstufen.

Was sich bei uns auch sehr gut
entwickelt hat, ist der Bereich
lber 160 PS. Seit der Einfihrung
von Dyna-6, unserem vollauto-

matischen Lastschaltgetriebe im
letzten Jahr, haben wir groBen
Zuspruch von Praktikern er-
halten. Mit der Einflihrung der
neuen Modelle der Serien MF
6400 und MF 7400 von 160-
195 PS mit neuen Sisu-Motoren,
komplett neuem Vorderachswa-
gen, neuem Design und wahl-
weise Dyna-6 oder stufenlosem
Dyna-VT-Getriebe, erwarten wir
weitere Steigerungen in diesem
Leistungssegment. Mit 50 km/h
ECO wird bei Transportarbeiten
die Héchstgeschwindigkeit mit
reduzierter Drehzahl erreicht,
was diese Traktoren zu attrakti-
ven Maschinen fiir Lohnunter-
nehmer macht. Gewachsen ist
auch der Bereich tiber 230 PS.
Seit der Agritechnica bieten wir
den 8400 stufenlos mit gefeder-
ter Vorderachse und 50 km/h an.
Zudem bieten wir mit der Data-
tronic 3 bei den Schleppern der
Serien 6400, 7400 und 8400 das
modernste Vorgewende- und

Geratemanagement am Markt™
Es erméglicht aktive Kraftstoff:
verbrauchsregelung durch den
Fahrer, die Auswertung aller
Verbrauchs- und Leistungsda-
ten passiert bereits wahrend
der Fahrt, der Datenaustausc
zwischen Buro-PC und andere
Schleppern kann einfach mit
handelstblicher SD-Card durc
gefihrt werden.

N
Lastschaltung macht mehr
Stiickzahlen

LU: Die MF-Technik nahert sich
immer mehr den Fendt Traktoren
an. Wie ist es denn mit den Prei-
sen. Wird der Abstand zu den
Fendt-Schleppern nicht immer
geringer?

Kemkemer: Nein, ich denke der
Abstand ist passend. Wir haben
zwar bei unseren Modellen der
Serien MF 7400 & 8400 das glei-
che stufenlose AGCO-Getriebe,
von der Bedienung unterschei-



eigentliche Mahdrescherent-
wicklung von AGCO hat ihren
Sitz in Amerika. Wir haben ein
Kompetenzzentrum fiir Europa
geschaffen, um Hochleistungs-

maschinen fur mitteleuropaische

Bedingungen zu entwickeln,

sowie die aktuellen Modelle wei-

terzuentwickeln und das ist in
Marktoberdorf. Die Produktion
fiir die neuen Mahdrescher ist
in Randers, Danemark, wo nach

der Neustrukturierung und maB-
geblichen Investitionen nach den
modernsten Verfahrenstechniken

gefertigt wird und der Standort
langfristig gesichert ist.

LU: Wird der neue Mahdrescher

zeitgleich von MF und Fendt

angeboten und wann startet der

Verkauf?
Kemkemer: Ja. Die Maschinen
werden voraussichtlich zum

Ende des nachsten Jahres der Of-

fentlichkeit vorgestellt, zur Zeit
werden die Tests in Europa fort-
gesetzt. Parallel dazu wird ein
neues Powerflow-Schneidwerk

betechnik bei Trak-
toren unter 130 PS

Automatikfunkti-
onen und unsere

in dieser PS-Klasse
kein stufenloses
Getriebe,“ betont
Arnold Kemkemer.
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auf den Markt kommen.
LU: Warten |hre Kunden auf den
neuen GroBdrescher?
Kemkemer: Ja, unsere Ernte-
profis und GroBbetriebe sind
schon sehr gespannt, was wir

in der Hochleistungsklasse brin-
gen werden. Gleichzeitig sehen
wir, dass sich der Markt etwas
andert. Die Klasse 10, sprich

die groBen 6-Schiittler Maschi-
nen, legen zurzeit etwas zu. Ich
denke, das liegt daran, dass die
Nachfrage nach Stroh ansteigt.
In punkto Strohbergung haben
Schiittlermaschinen einen leich-
ten Vorteil. Die Frage ist auch,
was es mich kostet, die Tonne
Getreide vom Acker herunter zu
bekommen. Eine Schiittlerma-
schine mit entsprechender Dru-
schleistung kann hier oft kosten-
glinstig eingesetzt werden. Es ist
nicht fur jeden Betrieb sinnvoll in
hohe Druschleistung zu investie-
ren, die Profis entscheiden sich
dann entsprechend der notwen-
digen Druschleistung fir eine
unserer Schittlermaschinen.

LU: Welche ist denn die meist-
verkaufte Maschine in lhrem
Verkaufsprogramm?
Kemkemer: Das ist der 7278
Cerea, unsere gréBter Mahdre-
scher. Danach kommt die groBe
Beta-Maschine.

LU: Welche Motoren werden in
Ihren Mahdreschern verbaut?
Kemkemer: In den Maschinen,
die aus Randers kommen und
der Beta-Baureihe aus Italien,
werden SISU Motoren einge-
setzt. Die Activa werden mit
Deutz Motoren ausgeliefert.

LU: Wird die Verbindung zu La-
verda langfristiger Natur sein?
Kemkemer: Ja. Uns wurde in
der Vergangenheit (ibel genom-
men, dass wir in relativ kurzer
Zeit unsere Strategie geandert
haben. Jetzt ist es wichtig Konti-
nuitat in unser Mahdrescherpro-
gramm zu bekommen. Wir miis-
sen Vertrauen zurlickgewinnen.
Dazu passen die Laverda Maschi-
nen. Die Kunden mussen sicher
sein, wenn Sie sich fir einen

MF Mahdrescher entscheiden,
dass Sie die nachsten zehn Jahre
mit diesen Maschinen arbeiten
kénnen und optimale Ersatzteil-
versorgung sowie erstklassiger
Service gewdhrleistet sind.

LU: Nun sind die Fendt und MF
Méhdrescher baugleich. Macht
es da nicht Sinn, dass auch mal
der Fendt Service einen MF

Mahdrescher repariert und um-
gekehrt?

Kemkemer: In Ausnahmefillen
ist das méglich, generell wer-
den Service und Vertrieb jedoch
durch die einzelnen marken ge-
steuert. Im Rahmen der gemein-
samen AGCO-Strategie, werden
in Zukunft Aufgaben gebiindelt
und optimiert.

Pressenmarkt riicklaufig

LU: Wie entwickelt sich der
Markt der GroBpackenpressen in
Deutschland?

Kemkemer: Im Moment sieht
es 50 aus, dass der Markt leicht
ricklaufig ist. Im letzten Jahr
wurden in Deutschland insge-
samt 450 GroBpackenpressen
verkauft. In diesem Jahr werden
es ca. 400 werden. Von April bis
zum Saisonstart im Juni werden
die meisten Investitionsentschei-
dungen getroffen.

LU: Lohnunternehmer und Kun-
den fordern mehr Gewicht in die
Ballen. Sie bieten die 187 (90 x
120 cm) und die 190 (130x130
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cm) mit hohen Ballengewichten
an. Welchen Verbreitung erreict
ten die MF-GroBpackenpressen
und in welchen Regionen?
Kemkemer: In den Kerngebie-
ten fiir die Hochleistungstechnil
lagen wir mit 17,6 % Marktan-
teil in Schleswig-Holstein/HH,
10% in Brandenburg, 29,4%
Sachsen-Anhalt und jeweils 7%
in Sachsen und Thuringen sehr
gut.
LU: Sie kaufen Rundballenpres-
sen aus ltalien zu. Sind Rund-
ballenpressen, die MF aus Italier
bezieht, noch ein Thema fir MF
Kemkemer: Auf jeden Fall. Wa:
das Ganze schwierig macht, ist
jedoch, dass viele Handler schon
Rundballenpressen von anderen
Herstellern im Verkaufspro-
gramm haben.
Das Gesprach fiihrtel
Hans-Gunter Dérpmund uni
Bjérn Anders Liitzel
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